


Centre des cultures maritimes ouvert à tous, le 
musée national de la Marine a pour vocation d’être 
la vitrine et le conservatoire patrimonial de toutes 
les marines : Marine royale, impériale et nationale, 
marine de plaisance, de commerce, de pêche et  
scientifique. À l’heure où les enjeux maritimes 
sont plus que jamais au cœur de l’actualité, le 
musée national de la Marine se réinvente en un  
musée de société ouvert sur son temps, un lieu 
d’échanges et de rencontres, un forum autour  
des grandes questions qui parcourent la planète  
bleue. Constitué en réseau, le musée national de 
la Marine est présent dans cinq villes du territoire  
national : à Paris au Trocadéro et sur le littoral à 
Brest, Port-Louis, Rochefort et Toulon. Il dispose 
également d’un centre de conservation et de  
ressources à Dugny, en Seine-Saint-Denis. Son 
implantation en réseau lui permet d’entretenir 
des liens forts avec les cultures maritimes locales  
et de promouvoir une politique active d’expositions 
et d’événements faisant de cette institution le lieu 
vivant de sensibilisation aux enjeux de la mer d’hier, 
d’aujourd’hui et de demain.

L E  M U S É E  N A T I O N A L  D E  L A  M A R I N E
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Le musée national de la Marine possède l’une des plus belles  
et des plus anciennes collections au monde qui retrace plus de 250 ans  
d’histoires maritimes et navales françaises. Établissement public  
du ministère des Armées, c’est à la fois un musée d’art et d’histoire,  
de sciences et techniques, d’aventures humaines et de traditions populaires,  
engagé dans les grands enjeux maritimes du XXIe siècle.

40 000
Œuvres dans la collection

40 000 
Ouvrages, cartes, plans et documents  
conservés dans la Bibliothèque du musée

1 000
Œuvres toutes restaurées exposées dans  
le parcours permanent au Trocadéro sur 2500 m2

48
Dispositifs numériques, immersifs ou interactifs 
au sein du parcours permanent à Paris, pour 
tous les publics et intégrant une démarche 
d’accessibilité universelle saluée par le prix 
Best Practice 2024 de l’ICOM CECA

4
Expositions en moyenne par an au Trocadéro 
et dans les musées du littoral

500 000
Visiteurs/an sur l’ensemble des sites du musée

C E R C L E  N E P T U N EM U S É E  N AT I O N A L  D E  L A  M A R I N E
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L E  C E R C L E  N E P T U N E

U N  E M B A R Q U E M E N T  S U R - M E S U R E

Adhérez à un réseau d’entreprises attachées  
à la mer, à son patrimoine et à sa  valorisation  
et part icipez au rayonnement d’une grande  
institut ion implantée à Paris et en région.  

Développez vos relations publiques et disposez  
d’un outi l  clés en main avec une offre 
d’événements sur-mesure pilotés par le musée. 

Bénéficiez des espaces prestigieux du musée  
pour vos propres événements.

Conçu comme un lieu de rencontres pour les 
entreprises partageant l’esprit d’aventure 
maritime, le Cercle Neptune vous permet de 
réunir vos réseaux autour d’un programme 
d’événements privilégiés au plus près des 
collections et de la vie du musée. L’année est 
rythmée par des rencontres sur - mesure  
avec visites privées accompagnées par des 
personnalités choisies selon la thématique  
abordée, un gala annuel réunissant les 
mécènes du Cercle, leurs clients ou partenaires 
ainsi que des officiels, et par plusieurs 
vernissages d’expositions à Paris et dans les  
musées du littoral. Vos dons sont affectés au  
parcours permanent, à son enrichissement et  
son accessibilité au plus grand nombre, ainsi qu’à 
la programmation qui l’accompagne. Une belle 
revue annuelle est éditée dans le cadre du Cercle,  
mettant en valeur les collections, acquisitions 
et événements du musée, tout en vous offrant 
une tribune pour partager votre expérience de 
mécène et vos savoir-faire. En tant que membre 
du Cercle Neptune, vous êtes associés à toute 
la communication institutionnelle du musée.
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C E R C L E  N E P T U N E



L E  C E R C L E  N E P T U N E

U N  M É C É N A T
A D A P T É  À  V O S  B E S O I N S

* Conformément à l’article 238bis du code général des impôts (dans sa rédaction issue de la loi n°2019-1479 du 28 décembre 
2019 de finances pour 2020), pour l’ensemble des dons effectués par l’entreprise mécène, la fraction des dons inférieure ou égale à  
2 millions d’euros ouvrira droit à une réduction d’impôt au taux de 60%. La fraction supérieure à ce montant ouvrira droit à une réduction 
d’impôt au taux de 40%. Le montant de la réduction d’impôt est limité à 20 000 € ou 5‰ (cinq pour mille) du chiffre d’affaires hors champ 
d’application de la TVA lorsque ce dernier montant est plus élevé.

 

MÉCÈNE THÉTIS
À  P A R T I R  D E  2 0  0 0 0  € / A N

Montant de la réduction fiscale (jusqu’à 
60% du montant du don*) : 12 000 €

Montant des contreparties (25% du 
montant du don) : 5 000 €

Coût net pour l’entreprise : 3 000 €
S T A T U T  D E  G R A N D  M É C È N E

MÉCÈNE GALATÉE
À  P A R T I R  D E  5 0  0 0 0  € / A N

Montant de la réduction fiscale (jusqu’à 
60% du montant du don*) : 30 000 €

Montant des contreparties (25% du 
montant du don) : 12 500 €

Coût net pour l’entreprise : 7 500 €

MÉCÈNE THALIE
À  P A R T I R  D E  1 0 0  0 0 0  € / A N

Montant de la réduction fiscale (jusqu’à 
60% du montant du don*) : 60 000 €

Montant des contreparties (25% du 
montant du don) : 25 000 €

Coût net pour l’entreprise : 15 000 €

MÉCÈNE CALYPSO
À  P A R T I R  D E  2 0 0  0 0 0  € / A N

Montant de la réduction fiscale (jusqu’à 
60% du montant du don*) : 120 000 €

Montant des contreparties (25% du 
montant du don) : 50 000 €

Coût net pour l’entreprise : 30 000 €

MÉCÈNE AMPHITRITE
À  P A R T I R  D E  5 0 0  0 0 0  € / A N

Montant de la réduction fiscale (jusqu’à 
60% du montant du don*) : 300 000 €

Montant des contreparties (25% du 
montant du don) : 125 000 €

Coût net pour l’entreprise : 75 000 €
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L E S  P R I V I L È G E S

Carte Neptune
Accès privilégié au musée

Exemplaires de la Revue du Cercle

Catalogues d’exposition
Par exposition

Vernissages des expositions temporaires à Paris
et dans les musées du littoral 
Invitations pour vos relations publiques *

Grandes conférences de la programmation  
culturelle du musée
Invitations pour vos relations publiques *

V O T R E  V I S I B I L I T É

Remerciements sur le site internet  
et le document Offre culturelle du musée

Remerciements sur la plaque des mécènes

Signature officielle de la Convention à la Hune  
(salon privé du musée) avec post sur les réseaux  
sociaux

Communiqué de presse commun

Visibilité dans la Revue du Cercle 

Une interview exclusive dans la Revue du Cercle  

Statut de grand mécène

L E S  R E N C O N T R E S

Les petits-déjeuners et visites exclusives (2/an)
Invitations pour vos relations publiques *

L’événement annuel de gala du Cercle
Invitations pour vos relations publiques *

V O S  R E L A T I O N S  P U B L I Q U E S

Accès privatisé et exclusif à la Terrasse à la Hune,  
vue Tour Eiffel
Valorisation sur-mesure

Événements et visites privées
Proposition d’espaces à titre indicatif
Chaque demande de privatisation au sein  
du musée fera l’objet d'une valorisation  
sur-mesure

MÉCÈNE THÉTIS

2 0  0 0 0  €/ A N
5 000 €/an de contreparties

2

2

-

2

2

-

-

-

-

2

2

-

Visites guidées

+/ou 1 salle de séminaire 
(demi-journée)

MÉCÈNE GALATÉE

5 0  0 0 0  €/ A N
12 500 €/an de contreparties

4

5

-

5

4

-

-

4

4

-

Visites guidées 

+ Accès privé aux collections 
1h30 (50 pax)

ou 1 salle de séminaire
(journée ou soirée)

MÉCÈNE THALIE

1 0 0  0 0 0  €/ A N
25 000 €/an de contreparties

6

10

-

10

6

-

6

6

 

Visites guidées

+ Accès privé aux collections 
avec médiation guidée 1h30 

(50 pax)

+ 1 salle de séminaire 
ou Espace d’actualité
(journée ou soirée)

OU 

Auditorium
(journée ou soirée)

MÉCÈNE CALYPSO

2 0 0  0 0 0  €/ A N
50 000 €/an de contreparties

10

15

2

15

8

10

10

Visites guidées

+ Accès privé aux collections 
avec médiation guidée 1h30 

(100 pax)

+ 1 salle de séminaire
(journée ou soirée)

+ Foyer
(journée ou soirée)

+ Auditorium
(journée ou soirée)

MÉCÈNE AMPHITRITE

5 0 0  0 0 0  €/ A N 
125 000 €/an de contreparties

20

25

4

20

10

20

20

Visites guidées

+ Accès privé aux collections 
avec médiation postée 1h30 

(200 pax)

+ 3 salles de séminaire 
(journée ou soirée)

+ Foyer 
(journée ou soirée)

+ Auditorium
(journée ou soirée)

+ Hall
(journée ou soirée)

V O S  A V A N T A G E S
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* Les représentants des mécènes seront invités aux événements, hors quota.



C E R C L E  N E P T U N E

U N  L I E U  U N I Q U E

P O U R  V O S  É V É N E M E N T S  
D E  R E L A T I O N S  P U B L I Q U E S

Au cœur de Paris, place du Trocadéro, le musée met à votre disposition 
dans le cadre de vos contreparties, des espaces de réception aux capacités modulables, 
un auditorium équipé de 200 places avec vue sur la Tour Eiffel, des salles de séminaire 
et un accès privatisé aux collections. Les musées du littoral accueillent également  
vos plus beaux événements dans des sites d’exception.
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CERCLE NEPTUNE — MUSÉE NATIONAL DE LA MARINE
Palais de Chaillot, 17 place du Trocadéro 75016 PARIS  
www.musee-marine.fr

DÉPARTEMENT COMMUNICATION ET MÉCÉNAT
Rémy Hoche, chef de département — r.hoche@musee-marine.fr 
Céline Abramatic, responsable  du mécénat — c.abramatic@musee-marine.fr
07 64 55 32 93
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